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18 août 2026

Développez vos exportations agricoles : le système à cinq piliers pour les dirigeants 
modernes de l’agro-industrie

Le  commerce  agricole  mondial  entre  dans  une  nouvelle  ère,  façonnée  par  trois  exigences 
incontournables  :  la  réglementation,  la  transparence  et  la  rapidité  d’exécution.  Le  règlement 
européen  contre  la  déforestation  (EUDR)  impose  désormais  aux  opérateurs  concernés  de 
démontrer la conformité de leurs chaînes d’approvisionnement, notamment au moyen de données 
de géolocalisation et de traçabilité.  Parallèlement,  la ZLECAf ouvre progressivement un marché 
continental de plus de 1,3 milliard de consommateurs, offrant des opportunités considérables aux 
entreprises  capables  de  s’appuyer  sur  des  infrastructures  commerciales  et  numériques 
performantes.

Dans ce nouvel environnement, les acheteurs internationaux exigent une  traçabilité de bout en 
bout, capable de relier les parcelles et leurs polygones GPS aux lots, aux contrôles qualité, aux 
documents  d’expédition  et,  jusqu’au  connaissement,  en  quelques  clics.  Les  investisseurs,  les 
partenaires financiers et les conseils d’administration, quant à eux, attendent des données fiables 
et actualisées sur les opérations, les risques, la conformité et la performance commerciale.

Pour tout dirigeant d’une entreprise agro-industrielle, la question n’est donc plus : « Devons-nous 
nous  numériser  ?  » mais  plutôt  :  «  Pouvons-nous  nous  permettre  de  traverser  une  saison 
supplémentaire sans disposer de ces capacités ? »

Le parcours d’un exportateur agricole commence souvent de manière classique :  identifier des 
acheteurs internationaux, participer à des salons professionnels, développer un réseau commercial 
et  obtenir  ses  premiers  bons  de  commande.  Pourtant,  un  nombre  important  et  croissant 
d’entreprises prometteuses échouent non pas au stade de la prospection ou de la négociation, 
mais au moment de transformer une commande en expédition physique réussie.

Ce  phénomène  révèle  un  décalage  fondamental  entre  l’ancienne  approche  de  promotion  des 
exportations  et  la  réalité  du  commerce  mondial  moderne.  Aujourd’hui,  la  chaîne 
d’approvisionnement elle-même est devenue un facteur déterminant de la réussite commerciale.
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L’échec d’un contrat d’exportation après la conclusion de la vente est rarement provoqué par un 
événement  catastrophique  unique.  Il  résulte  généralement  de  l’accumulation  de  faiblesses 
systémiques  :  manque  de  fiabilité  opérationnelle,  traçabilité  insuffisante,  contrôle  qualité 
incomplet, documentation défaillante, absence de suivi logistique ou non-respect des exigences 
réglementaires.

Les acheteurs internationaux, en particulier ceux présents sur des marchés hautement réglementés 
tels que l’Union européenne, l’Amérique du Nord et, de plus en plus, la Chine, ont profondément 
renforcé  leurs  processus  d’évaluation.  Ils  ne  se  contentent  plus  d’évaluer  le  produit  final  :  ils 
auditent l’ensemble de l’écosystème opérationnel du fournisseur.

Ils n’achètent plus simplement des tonnes de café, de cacao, de sésame, d’avocats ou de céréales. 
Ils  achètent  la  capacité  d’un  fournisseur  à  livrer  de  manière  prévisible,  répétable,  traçable  et 
conforme.  En  d’autres  termes,  ils  investissent  dans  un  partenariat  fondé  sur  la  confiance,  la 
transparence et la maîtrise des risques.

Le véritable problème : le « fossé de préparation à l’export »

Prenons l’exemple d’une exploitation kényane produisant des avocats et des haricots verts pour un 
acheteur  aux  Pays-Bas.  Après  avoir  obtenu  un  contrat  commercial,  l’exploitation  a  expédié  sa 
première cargaison. Pourtant, celle-ci a été rejetée par l’importateur.

Le problème ne venait pas nécessairement de la qualité intrinsèque des produits. Il résultait d’une 
cascade  de  défaillances  procédurales :  registres  d’application  des  pesticides  incomplets  pour 
certains  blocs  de  culture,  absence  de  suivi  suffisamment  documenté  de  la  chaîne  du  froid  et 
impossibilité de relier de manière fiable les palettes à leurs dates de récolte grâce à un système de 
codage par lots.

Ce type de situation illustre parfaitement le « fossé de préparation à l’exportation » qui pénalise de 
nombreux producteurs et exportateurs émergents. L’entreprise peut parfaitement savoir produire, 
mais  ne pas  encore savoir  documenter,  contrôler,  tracer  et  expédier  à  l’échelle  exigée par  les 
marchés internationaux.

Des  difficultés  comparables  peuvent  affecter  les  exportations  d’avocats  d’Amérique  latine,  les 
épices  d’Asie  du  Sud-Est,  le  cacao  d’Afrique  de  l’Ouest  ou  encore  le  sésame  et  les  céréales 
provenant de différents marchés émergents.
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Le constat est clair : produire un produit conforme ne suffit plus. Il faut pouvoir prouver, à chaque 
étape, qu’il est conforme.

Le coût réel de la non-conformité

Les  conséquences  peuvent  être  considérables.  Une  cargaison  rejetée  peut  transformer  une 
opération  rentable  en  perte  financière.  Les  retards  logistiques  peuvent  entraîner  des  coûts 
supplémentaires  de  stockage,  de  transport  ou  de  manutention.  Les  litiges  peuvent  détériorer 
durablement  la  relation  avec  l’acheteur.  Et  les  échecs  répétés  peuvent  fragiliser  l’accès  au 
financement du commerce et à de nouveaux marchés.

Dans certains secteurs et certaines juridictions, les sanctions réglementaires peuvent également 
atteindre  des  niveaux  significatifs.  Le  coût  de  la  non-conformité  ne  se  limite  donc  pas  à  une 
amende : il peut affecter la marge, la réputation, la liquidité, le financement et, à terme, la capacité 
même de l’entreprise à exporter.

C’est pourquoi la transformation numérique de l’agro-industrie ne doit pas être considérée comme 
un simple projet informatique. Elle doit être envisagée comme  une infrastructure stratégique de 
croissance, de conformité et de compétitivité internationale.

Du bon de commande à l’exécution maîtrisée

Ce nouveau paradigme exige un changement profond de mentalité.

Le succès d’un exportateur ne doit plus être mesuré uniquement au nombre de contrats ou de 
bons de commande obtenus, mais à sa capacité à  exécuter ces contrats de manière constante, 
rentable et conforme.

Il faut passer :

• d’une gestion réactive à une gestion proactive ;

• de données dispersées à une source unique d’information ;

• de contrôles manuels à des processus digitalisés ;

• d’une traçabilité documentaire à une traçabilité opérationnelle de bout en bout ;

• d’une logique de transaction à une logique de partenariat ;
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• d’une dépendance aux personnes clés à des systèmes reproductibles et évolutifs.

C’est précisément là qu’intervient le système à cinq piliers : une approche intégrée permettant aux 
entreprises  agro-industrielles  de  transformer  leurs  données,  leurs  opérations  et  leurs  chaînes 
d’approvisionnement en un véritable avantage commercial.

L’objectif  n’est  pas  simplement  de  «  digitaliser  »  l’entreprise.  Il  s’agit  de  construire  une 
infrastructure  de  niveau  entreprise  capable  de  relier  production,  traçabilité,  conformité, 
opérations, commerce et gouvernance, afin de transformer chaque commande en une capacité 
d’exécution mesurable et reproductible.

Pilier ① : Production durable et approvisionnement contractuel

Dans le nouvel environnement du commerce agricole mondial, la capacité à orchestrer l’agriculture 
contractuelle auprès de milliers de petits exploitants, tout en garantissant des pratiques agricoles 
durables et des normes de qualité rigoureuses, est devenue fondamentale.

Five Pillars AgriAI répond à ce défi grâce à un jumeau numérique des terres et des exploitations, 
structuré  selon  une  hiérarchie  SIG  :  Exploitation  →  Bloc  →  Parcelle.  Chaque  unité  est 
géoréférencée  à  l’aide  de  polygones  GPS,  permettant  de  naviguer  de  la  vision  globale  de 
l’exploitation jusqu’au niveau opérationnel de chaque parcelle.

La plateforme accompagne le cycle de production à travers un pipeline agricole en cinq phases : 
pré-plantation,  développement  et  suivi  cultural,  récolte,  post-récolte  et  distribution  sur  le 
marché.  Elle permet également de coordonner les organisations d’agriculture contractuelle,  les 
producteurs, les techniciens et les responsables opérationnels au sein d’un même environnement 
numérique.

Un  moteur  de  recommandations  alimenté  par  l’IA fournit  des  conseils  dans  cinq  grandes 
catégories  opérationnelles.  Parmi  ses  fonctionnalités  figurent  notamment  des  cartes  de  risque 
phytosanitaire assistées par l’IA, capables d’analyser les données disponibles dans un rayon défini 
autour  des  exploitations  afin  d’identifier  les  zones  à  risque,  d’anticiper  les  menaces  et  de 
contribuer à réduire leur impact sur les rendements.
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Pilier ② : Transformation agro-industrielle et création de valeur ajoutée

Passer  de la ferme à l’usine exige une intégration transparente de la production agricole, de la 
logistique et de la transformation industrielle.

Qu’il s’agisse de transformer le manioc en amidon, le soja en huile ou le cacao en beurre, ce pilier 
assure la continuité des données du champ jusqu’au produit fini, tout en permettant de suivre les 
rendements, les volumes, les calibres et les paramètres de qualité.

Il couvre la logique de l’usine intelligente, l’alignement sur les référentiels ISO, HACCP et BPF, ainsi 
que  la  gestion  des  certifications  et  standards  pertinents  tels  que  GlobalG.A.P.,  Agriculture 
Biologique et Rainforest Alliance.

Les  transformateurs  peuvent  suivre,  par  lot,  les  applications  phytosanitaires,  les  délais  avant 
récolte (DAR), les résultats des analyses de laboratoire et les principaux paramètres de qualité — 
notamment l’humidité, les aflatoxines ou d’autres contaminants pertinents selon le produit.

Cette approche permet de vérifier que chaque lot destiné à la transformation ou à l’exportation 
respecte les  spécifications contractuelles, les exigences réglementaires et les limites maximales 
de résidus (LMR) applicables au marché cible.

Pilier ③ : Confiance numérique — Traçabilité, qualité et conformité

La traçabilité est passée d’un simple outil de différenciation marketing à une condition essentielle 
d’accès aux marchés internationaux.

Ce pilier fournit une infrastructure de traçabilité permettant de documenter l’origine des produits, 
leur  parcours  et  les  éléments  nécessaires  à  la  démonstration  de  conformité,  notamment  les 
données de géolocalisation nécessaires aux chaînes d’approvisionnement soumises aux exigences 
de l’EUDR.

Le  coffre-fort de conformité centralise et structure les données essentielles : géolocalisation des 
exploitations et parcelles, dates de récolte, volumes, lots, fournisseurs et éléments de diligence 
raisonnée.  Les  informations peuvent être organisées afin de faciliter  les  contrôles  internes,  les 
audits et les demandes documentaires des acheteurs.

Pour les produits nécessitant une chaîne du froid, la plateforme peut également intégrer le  suivi 
des températures, avec des enregistrements horodatés et des seuils d’alerte configurables.

Pour  l’exportateur,  le  résultat  est  simple  :  au lieu de mobiliser  plusieurs  équipes  pendant  des 
semaines  pour  reconstituer  les  preuves  nécessaires,  les  informations  pertinentes  sont 
centralisées, structurées et accessibles de manière sécurisée.
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L’objectif est de passer d’une conformité documentaire reconstruite après coup à une conformité 
intégrée directement dans les opérations quotidiennes.

Pilier ④ : Pénétration des marchés mondiaux et orchestration des échanges

Identifier des acheteurs internationaux ne suffit pas. Il faut également pouvoir gérer efficacement 
le cycle commercial, la documentation, les négociations et l’exécution des transactions.

Five  Pillars  AgriAI  orchestre  ce  processus  grâce  à  un  Agri-CRM structuré  en  pipeline  Kanban, 
comprenant 12 statuts distincts permettant de suivre chaque opportunité, de la première prise de 
contact jusqu’à la conclusion et au suivi de la transaction.

Le  coffre-fort de documents commerciaux centralise les principaux documents du processus de 
vente internationale, notamment les lettres d’intention (LOI), offres commerciales fermes (FCO), 
contrats de vente (SCO) et accords de vente et d’achat (SPA).

Grâce aux capacités de traduction assistée par l’IA dans  15 langues,  les  équipes commerciales 
peuvent travailler avec des acheteurs internationaux dans leur langue et accélérer la préparation 
des documents et communications commerciales.

Un  moteur de gestion des commissions permet également d’automatiser  les allocations entre 
plusieurs représentants ou partenaires, avec des mécanismes de validation et de suivi en temps 
réel.

De  la  première  demande  commerciale  au  paiement  final,  l’objectif  est  de  créer  une  chaîne 
commerciale transparente, mesurable et traçable.

Pilier ⑤ : Intelligence exécutive et gouvernance stratégique

Les conseils d’administration, les investisseurs et les institutions de financement du développement 
(IFD) exigent désormais davantage que des rapports PDF trimestriels. Ils ont besoin d’une  vision 
actualisée de la performance, des risques et des décisions stratégiques.

Ce pilier fournit un centre de commande exécutif offrant une vue consolidée de l’entreprise, avec 
des workflows d’approbation structurés, un suivi budgétaire, des alertes de dépassement et des 
tableaux de bord de KPI actualisés.

Les capacités analytiques alimentées par l’IA évaluent la performance des différents départements, 
identifient  les  tendances  et  les  anomalies,  puis  génèrent  des  résumés  exécutifs  et  des 
recommandations directement exploitables.
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Des analyses  confidentielles  permettent également à  la  direction d’approfondir  des  indicateurs 
stratégiques  tels  que  le  revenu par  hectare,  la  marge  par  culture,  le  coût  de  production,  la 
performance des exploitations et les prévisions de rentabilité.

La  direction  dispose  ainsi  non  plus  d’une  succession  de  rapports  isolés,  mais  d’un  moteur 
d’intelligence  stratégique  permettant  de  gouverner  l’ensemble  de  l’entreprise  à  partir  d’une 
même source de données.

Opportunités stratégiques et voies d’action pour les exportateurs

La  période  2026-2027 représente  un  tournant  majeur  pour  les  exportateurs  agricoles.  La 
multiplication des exigences réglementaires, l’intensification de la concurrence internationale et 
l’ouverture de nouveaux marchés rendent indispensable le passage d’une adaptation réactive à 
une construction proactive de capacités opérationnelles et numériques.

1. Cartographiez votre chaîne de valeur

Alignez vos opérations sur les cinq piliers afin d’identifier les points de rupture, les doublons et les  
lacunes en matière de données. L’objectif est de réduire la dépendance à plusieurs outils logiciels 
déconnectés et de progresser vers une infrastructure numérique unifiée.

2. Activez une mise en œuvre progressive

Déployez les modules par étapes — P1 → P2 → P3 — en fonction de vos priorités opérationnelles, 
de votre niveau de maturité et de vos objectifs commerciaux. Une approche progressive permet 
d’obtenir rapidement des résultats tout en construisant progressivement une infrastructure plus 
complète.

3. Transformez la conformité en avantage compétitif

Utilisez le  Coffre-fort de conformité pour structurer et automatiser la collecte des données de 
traçabilité,  les  preuves de conformité et  les dossiers  réglementaires applicables à vos marchés 
cibles.

L’objectif est de réduire l’assemblage manuel des documents et de permettre une préparation plus 
rapide des dossiers d’exportation et des audits.
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4. Orchestrez le commerce à l’échelle mondiale

Utilisez l’Agri-CRM multilingue et le coffre-fort de documents commerciaux pour structurer votre 
prospection, gérer vos acheteurs internationaux et accélérer votre expansion vers de nouveaux 
marchés, notamment ceux de la ZLECAf, de la Chine et d’autres marchés à forte croissance.

5. Donnez à votre conseil d’administration les moyens de décider

Passez des rapports périodiques à des tableaux de bord KPI actualisés, complétés par des analyses 
et recommandations assistées par l’IA.

La gouvernance devient ainsi plus rapide, plus transparente et davantage fondée sur les données.

Liste de contrôle de conformité à l’exportation par produit

Pour  réussir  sur  les  marchés  internationaux,  les  exportateurs  doivent  maîtriser  les  exigences 
qualitatives, sanitaires, phytosanitaires, environnementales et réglementaires propres à chaque 
produit et à chaque marché de destination.

Les  modules  Coffre-fort  de  conformité et  Documentation  d’exportation de  Five  Pillars  AgriAI 
permettent de centraliser et de suivre ces paramètres.

1. Documentation de base

• Certificat phytosanitaire, lorsque requis

• Certificat d’origine (CoO)

• Certificat de fumigation, lorsque requis

• Rapport d’inspection avant expédition, lorsque requis

• Facture commerciale

• Liste de colisage

• Connaissement (B/L)

• Preuve d’enregistrement ou d’autorisation de l’importateur, lorsque requise
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2. Maïs

Qualité  : humidité  généralement  spécifiée autour  de 13-14  % selon le  contrat  et  le  marché ; 
contrôle des aflatoxines ; contrôle des matières étrangères et classement selon les spécifications 
contractuelles.

Réglementation : statut OGM/Sans OGM lorsque requis ; exigences phytosanitaires et déclarations 
relatives à l’absence de parasites, selon le pays de destination.

3. Soja

Qualité  : teneur  en  protéines  et  en  huile  selon  les  spécifications  du  contrat  ;  humidité 
généralement ≤ 13 % ; conformité aux LMR applicables.

Réglementation : lorsque le produit  entre dans le champ d’application de l’EUDR, collecte des 
données  de  géolocalisation  et  préparation  des  éléments  de  diligence  raisonnée  requis  ; 
enregistrement ou conformité GACC pour les exportations vers la Chine, lorsque applicable.

4. Manioc — chips, granulés, farine et amidon

Qualité : contrôle de la teneur en cyanure (HCN) selon l’usage et les normes applicables ; teneur en 
amidon selon les spécifications contractuelles ; contrôle des contaminants et des métaux lourds 
lorsque requis.

Réglementation : distinction claire entre qualité alimentaire et  qualité industrielle ;  étiquetage 
conforme au marché de destination ; documentation sanitaire et qualité appropriée.

5. Graines de sésame blanc

Qualité : niveau de pureté selon le contrat — par exemple 99,9 % pour certaines qualités nettoyées 
mécaniquement — ; contrôle microbiologique, notamment de la salmonelle, selon les exigences du 
marché.

Réglementation : contrôle des contaminants et résidus pertinents, y compris les exigences relatives 
à l’oxyde d’éthylène (EtO) lorsque celles-ci s’appliquent au marché européen.

6. Fèves de cacao

Qualité : taux de fermentation et résultats du test de coupe selon les spécifications contractuelles ;  
humidité généralement autour de 7,5-8 % maximum selon la qualité et le marché ; contrôle des 
défauts et contaminants.

Réglementation : contrôle du cadmium et des autres contaminants réglementés ; exigences EUDR 
lorsqu’applicables ; contrôle de l’ochratoxine A selon les exigences du marché de destination.
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7. Grains de café verts

Qualité  : humidité  généralement  comprise  entre  10  et  12  %  ;  activité  de  l’eau  selon  les 
spécifications de l’acheteur ; classement et évaluation sensorielle selon le protocole applicable.

Réglementation : données de géolocalisation et exigences de traçabilité lorsque l’EUDR s’applique ; 
exigences de sécurité alimentaire et de traçabilité applicables aux États-Unis, notamment dans le 
cadre de la FSMA, lorsque pertinentes.

8. Riz — paddy, complet et usiné

Qualité : humidité généralement ≤ 14 % ; taux de grains brisés, degré de mouture, impuretés et  
autres paramètres selon la qualité contractuelle.

Réglementation : contrôle des métaux lourds et des résidus de pesticides ; tests ciblés, notamment 
pour le tricyclazole, lorsque requis par le marché de destination.

9. Huiles végétales brutes et raffinées

Qualité  : contrôle  des  acides  gras  libres  (AGL),  de  l’humidité  et  des  impuretés  ;  paramètres 
d’oxydation et autres critères physicochimiques selon le type d’huile.

Réglementation  : exigences  de  traçabilité  et  de  durabilité  lorsqu’applicables  ;  contrôle  des 
contaminants,  notamment  MOSH/MOAH lorsque requis  ;  certifications de durabilité  telles  que 
RSPO ou ISCC selon le produit, l’origine et le marché cible.

Important  : les  spécifications  techniques  et  réglementaires  doivent  toujours  être 
vérifiées en fonction du produit, du pays d’origine, du pays de destination, de l’usage 
final et des exigences contractuelles de l’acheteur.

Combler le fossé de préparation : présentation de Five Pillars AgriAI

Comprendre  le  cadre  des  cinq  piliers  n’est  que  la  première  étape.  L’exécution  nécessite  une 
infrastructure  numérique  capable  de  transformer  ces  principes  en  processus  opérationnels 
quotidiens.

Five  Pillars  AgriAI  est  conçu comme un  système d’exploitation agricole  de  niveau entreprise, 
couvrant l’ensemble de la chaîne de valeur : de la planification et de la gestion des exploitations à 
la transformation, à la traçabilité, à la conformité à l’exportation, au développement commercial et 
à l’intelligence exécutive.

Ce n’est ni une simple collection d’applications, ni un tableau de bord ajouté à une feuille de calcul.  
C’est  une  couche  de  données  commune,  un  centre  de  commande  unifié  et  un  moteur 
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d’intelligence  stratégique,  conçus  pour  les  opérations  agricoles  et  agro-industrielles  à  grande 
échelle.

Une plateforme conçue pour l’entreprise

• Remplacez les SaaS fragmentés

Consolidez plusieurs outils déconnectés au sein d’une infrastructure numérique intégrée, réduisant 
les doublons, les silos de données et les processus manuels.

• 13 modules intégrés

De la génération de prospects et de la gestion des exploitations à la préparation documentaire, à la  
conformité et  aux tableaux de bord financiers,  les principales fonctions de la chaîne de valeur 
peuvent être réunies dans un même environnement.

• Architecture d’IA hybride

Combinez des modèles d’IA open source et des modèles commerciaux de pointe afin de réduire la 
dépendance à un fournisseur unique et d’améliorer la flexibilité technologique.

• Souveraineté des données

Déployez la plateforme sur le centre de données Deko AI ou sur votre propre infrastructure, selon 
vos exigences de gouvernance, de sécurité et de contrôle des données.

L’avenir appartient à ceux qui peuvent prouver ce qu’ils font.

Dans le commerce agricole moderne, la confiance ne repose plus uniquement sur les promesses. 
Elle repose sur des données vérifiables, une traçabilité démontrable et une capacité d’exécution 
constante.

Les entreprises qui réussiront seront celles capables de transformer leurs opérations en systèmes 
mesurables, transparents et reproductibles.



Page 12 / 14

Prochaines étapes : feuille de route d’activation

1. Appel de découverte

Une session stratégique de  45 minutes avec votre équipe de direction afin de comprendre vos 
priorités, vos marchés et vos principaux défis opérationnels.

2. Cartographie des opérations

Nous cartographions votre chaîne de valeur selon les cinq piliers et identifions les principaux écarts 
de préparation.

3. Proposition sur mesure

Nous  définissons  une  feuille  de  route  personnalisée,  incluant  les  priorités,  les  modules  et  la 
séquence d’activation.

4. Accord et activation

Votre  espace  de  travail  est  provisionné,  votre  équipe  est  formée  et  votre  système  est 
progressivement mis en production.

Note : Five Pillars AgriAI est proposé gratuitement aux locataires du Deko Agro-Industrial Park.

Appel aux premiers sponsors et champions de l’impact

Nous  recherchons  activement  des  sponsors  visionnaires  et  partenaires  stratégiques — 
notamment des acheteurs multinationaux de biens de grande consommation, des fonds ESG et des 
institutions de financement du développement — souhaitant participer à la transformation des 
chaînes d’approvisionnement agricoles.

Les partenaires peuvent contribuer à sécuriser les chaînes d’approvisionnement en amont, générer 
un impact ESG mesurable grâce à notre modèle « Adoptez une coopérative » et bénéficier d’une 
visibilité stratégique au sein de notre écosystème numérique et de notre centre de commande 
web.

Conclusion

La période 2026-2027 constitue un moment décisif pour les exportateurs agricoles. La convergence 
de réglementations internationales plus exigeantes, l’accélération de la transformation numérique 
et l’ouverture de nouveaux marchés redéfinissent les règles du commerce agricole mondial.
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Les exportateurs qui réussiront ne seront pas nécessairement ceux qui produisent le plus, mais 
ceux qui sauront  produire, transformer,  tracer,  documenter, vendre et gouverner avec le plus 
haut niveau de fiabilité.

En renforçant systématiquement les cinq piliers d’une chaîne de valeur prête pour l’exportation 
avec  Five Pillars AgriAI, les entreprises peuvent aller au-delà du commerce transactionnel pour 
devenir des partenaires fiables, transparents et durables pour les acheteurs internationaux.

Cette transformation permet non seulement de protéger l’accès aux marchés les plus exigeants, 
mais également de créer les fondations nécessaires pour conquérir de nouveaux marchés, attirer 
des financements, améliorer les marges et bâtir des entreprises agro-industrielles plus résilientes, 
plus rentables et durablement compétitives.

La prochaine génération d’exportateurs agricoles ne se contentera pas de vendre des produits.  
Elle vendra de la confiance, de la traçabilité et une capacité d’exécution démontrable.

Par M. Kosona Chriv

Co-fondateur, Directeur des opérations et Directeur des ventes et du marketing

WhatsApp : +234 904 084 8867 (Nigeria) | +855 10 333 220 (Cambodge)

Deko Integrated & Agro Processing Ltd

IDUBOR HOUSE, N° 52 Mission Road (près de Navis St.), Benin City, État d'Edo

Nigeria | RC 1360057

Site web : https://dekoholding.com

Canal WhatsApp : https://whatsapp.com/channel/0029Va9I6d0Dp2Q2rJZ8Kk0x

 LinkedIn : https://www.linkedin.com/in/kosona🔗

 TikTok : https://www.tiktok.com/@kosonachriv🎵

 Groupe LinkedIn : "Five Pillars AgriAI" — https://www.linkedin.com/groups/37080204/💬

Chaîne YouTube https://www.youtube.com/@FivePillarsAgriAI

Sites web

https://fivepillars.adalidda.com/fr

https://fivepillars.adalidda.com/fr
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